Modulbezeichnung (Kirzel)

Kalkulation und Teamarbeit (KATE)

Modulbezeichnung (eng.)

Calculation and Teamwork

Semester (Haufigkeit) WPM (jedes Wintersemester)
ECTS-Punkte (Dauer) 5 (1 Semester)
Art Wahlpflichtmodul Zertifikat Marketing und Vertrieb

Studentische Arbeitsbelastung

60 h Kontaktzeit + 90 h Selbststudium

Voraussetzungen (laut BPO)

Empf. Voraussetzungen

Verwendbarkeit

Bl, BET, BETPV, BMT, BIPV

Prifungsform und -dauer

Klausur 1,5 h oder mindliche Prifung oder Kursarbeit

Lehr- und Lernmethoden

Vorlesung, Ubungen

Modulverantwortliche(r)

L. Janchen

Qualifikationsziele

Ziel ist es den Studierenden grundlegende Einsichten in die Kostenrechnung zu vermitteln, die sie be-
fahigen, einfache Kalkulation von technischen Anlagen oder von technischen Produkten einzuordnen, zu
beurteilen und teilweise durchzufiihren. Weiter lernen die Studierenden die vertriebliche / marketingtech-
nische Arbeit als Arbeit im Team zu verstehen und eine derartige Teamarbeit zu strukturieren und zu
organisieren. Ein Verstandnis fir die Erfolgsfaktoren fir ein Gelingen sowie fir die Griinde des Scheiterns
von Gemeinschaftsarbeit und deren Umgang damit wird entwickelt .

Lehrinhalte

Wesen und Aufgabenbereiche der Kostenrechnung und deren praktische Anwendung in vertrieblichen Fra-
gestellungen und der Angebotserstellung. Nach einer Einfiihrung in die theoretischen Grundlagen werden
weiterhin Anhand von Beispielen die Organisation von Teamarbeit, deren Stérungen und mégliche Lésun-

gen gezeigt und angewendet.
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Lehrveranstaltungen

Dozenten/-innen Titel der Lehrveranstaltung SWS
L. Janchen Kalkulation und Angebotserstellung 2
L. Janchen Teamarbeit und angewandtes Projektimanagement 2




