
Modulbezeichnung Kalkulation und Teamarbeit

Semester WPF

Dauer 1 Semester

Art Wahlpflichtfach Vertiefung Zertifikat Marketing und
Vertrieb

ECTS-Punkte 5

Studentische Arbeitsbelastung 60 h Kontaktzeit + 90 h Selbststudium

Voraussetzungen (laut BPO)

Empf. Voraussetzungen

Verwendbarkeit BaI, BaE, BaEP, BaMT, BaLT

Prüfungsform und -dauer Klausur 1,5h oder mündliche Prüfung

Lehr- und Lernmethoden Seminar

Modulverantwortlicher L. Jänchen

Qualifikationsziele Die Studierenden können spezifische Themen zur
Kostenrechnung wiedergeben und erläutern, die zur
Kalkulation von technischen Anlagen oder techni-
schen Produkten nötig sind. Die Studierenden lernen,
wie Projekte praktisch als Teamarbeit zu strukturieren
sind. Es werden parktische Fertigkeiten vermittelt, wie
eine Gemeinschaftsarbeit effizient organisiert werden
kann, welche Störungen in diesem Zusammenhang
auftreten und entsprechende Lösungsmethoden vor-
gestellt und angewendet.

Lehrinhalte Wesen und Aufgabenbereiche der Kostenrechnung
und deren praktische Anwendung für den Vertrieb.
Nach einer kurzen Einführung in die theoretischen
Grundlagen werden weiterhin Anhand von Beispie-
len realer Großprojekte aus der Industrie im The-
menschwerpunkt Automatisierungstechnik, die Orga-
nisation, Störungen und deren Lösungen in der Team-
arbeit mithilfe von Rollenspielen gezeigt und ange-
wendet.

Literatur Schmidt, A.: Kostenrechnung; 5. Aufl.,; Stuttgart 2009
Meier, Rolf.: Erfolgreiche Teamarbeit. In: Gabal Verlag
GmbH, Offenbach (2006) ISBN 3-89749-585-6

Lehrveranstaltungen

Dozent Titel der Lehrveranstaltung SWS

H. Hummels, S. Willms Kalkulation und Angebotserstellung 2

W. Santura Teamarbeit im angewandten Projektmanagement 2
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